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Mika voi olla viennin rooli?

« Tase kannattavaksi.

Mm. ylijaaman vienti. Esim. sian ruhotase edellyttaa vientia pysyakseen kannattavana, kun
suomalaiset eivat sydo mm. sian korvia, saparoita, kielia, ym.

*  Kilpailun lisaaminen.
Suomessa paivittaistavarakauppa on hyvin keskitetty. Lisaa myyntikanavia loytyy
kansainvalisilta markkinoilta.

Asiakkaiden kilpailu raaka-aineiden saatavuudesta parantaa markkinoiden toimivuutta.

 Lisaarvon hakeminen.

Tuotteista on mahdollista saada parempaa hintaa, myymalla kuluttajatuotteita konsepteina.
Suomesta on vaikeaa saada lisaa euroja mm. antibiootittomuudesta, torjunta-aineiden
vahaisesta kaytosta, revontuliperunasta, jne. Nama konseptit kiinnostavat eri maiden
kuluttajia eri tavalla.
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Tuotteen hinta

‘ Muuta
‘ Peruna nahnyt revontulia

Tuottaako lisdarvoa
ruokaketjussa?

Torjunta-aineiden vahainen Joo: lisdarvo myydaan

kaytto erikseen.
Tuottaako lisdarvoa Ei: asialla ei ole lisdarvoa.
Luomu ruokaketjussa?

Tuottaako lisdarvoa Joo: lisdarvo myydaan

ruokaketjussa? erikseen.
Suomalainen Joo: lisdarvo myydaan Ei: asialla ei ole lisaarvoa.
Tuottaako lisd-arvoa erikseen.
ruokaketjussa? Ei: asialla ei ole lisaarvoa.

Peruna Joo: lisdarvo myydddn

Perushinta: erikseen.
tuotantokustannukset,
pakkauskulut, logistiikka,

varastointi, ym.

Ei: asialla ei ole lisdarvoa.

Hintaneuvottelu vs myynti.

Tarkastelu on aina
markkinakohtainen!
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Suomalainen ruokaketju

e Tuottaa X e Ostaa X VI e Ostaa X
e Myy X e Myy X e e Myy X

Huom.! X ei vaihtele vuosittain, ainakaan merkittavasti.
Kysynta ja tarjonta eivat vaihtele = suora vaikutus kotimarkkinaan ja hinnoitteluun!
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Onko vienti ratkaisu kannattavuuteen?

« Kannattavuus: Tuotantokustannukset + Myyntihinta ja —-kyky + Volyymi

« Lisaarvon saaminen edellyttaa hyvaa myyntikykya (mm. resurssit,
raha, brandi)

« Kannattavuus ratkaistaan markkinoilla (huom. kansainvaliset
markkinat)

Kansainvalinen myynti:

« Mahdollistaa lisaarvon saamisen tuotteista (huom. revontulet,
maksaako suomalainen kuluttaja niista?)

«  Muokkaa kysynnan ja tarjonnan tasapainoa kotimarkkinassa!
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Markkinoilla on mahdollisuuksia

« Markkinat: koti- ja kansainvaliset markkinat
* Vienti vai myynti?
 Oikean asiakkaan loytaminen
— Milla tavalla oma tuote tuottaa lisaarvoa asiakkaalle?

* Pitkaaikainen asiakkuus perustuu luottamukseen
— Luottamus tuo joustavuutta

 Millaista tuotetta asiakas haluaa?

* Kuinka parjaamme kv-markkinoilla?
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Elintarvikeviennin arvoa EU jasenmaittain vuonna 2020*
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Lihde: Eurostat. Luvut sisaltdvat CNO1-24. #*Iso-Britannia erosi EU:sta tammikuussa 2020, Iso-Britannian luku vuodelta 2019.
Csaba Jansik, Luke



Elintarvikeviennin arvo suhteutettuna BKT:hen EU jasenmaittain vuonna 2020*
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Lahde: omat laskelmat Eurostatin Comext ja [nama_10_gdp] tietokantoja kdyttden. *UK v. 2019. GDP at market prices, current prices, 2000. Csaba Jansik, Luke
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Suomalainen myyntikyky

(Esimerkkina meijeriteollisuus: maitotalous ~25% viennin arvosta)

Voin vientihinnat EU-jasenmaittain (Ldhde: Eurostat, Comext

Juustojen vientihinnat EU-jasenmaittain (Ldhde: Eurostat, Comext

tietokanta) —
Italia
Kypros 6,55
Luxemburg 584
Kreikka 5,42
Espanja 4,96
Ranska 4,79
Slovakia 4,44
Itdvalta 4,44
Portugali 4,39
Alankomaat 4,11
Irlanti 3,97
Bulgaria 3,80
Kroatia 371
Liettua 3,70
Tanska 3,70
Belgia 3,69
Unkari 3,68
Slovenia 3,67
Romania 3,66
Tsekki 3,56
Viro 3,54
Latvia 3,46
Ruotsi 342
Saksa 3,36
Puola 321
0,00 1,00 2,00 3,00 4,00 5,00 6,00
EUR/kg
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tietokanta) -

Luxemburg
Slovenia
Ranska
Kroatia
Itavalta
Italia
Tanska
Slovakia
Tsekki
Espanja
Saksa
Puola
Latvia
Viro
Belgia
Alankomaat
Unikari
Portugali
Ruotsi
Kreikka
Irlanti

Bulgaria

5,47
5,40

Romania 3,74
liettua 3,69
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Haasteet

Tuotantolahtoinen myynti

Nykyisin vienti on ensisijaisesti
spottitoimintaa

— Satunnainen tarve vieda ylijaamaa, kaupat
tehdaan hinnalla.

Nopeita voittoja tulee harvoin

Myyntiin (tuote, resurssit, raha, brandi) ei
satsata riittavasti
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Vientimahdollisuudet

Kun tavoitteena on tehda kannattavaa kansainvalista kauppaa:

P
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Myyntilahtoinen tuotanto. Tuotetaan mita asiakas haluaa.
Myyntiin tulee investoida. Raha ja henkiloresurssit.

Konseptin tulee tuottaa lisaarvoa asiakkaalle. Asiakkaan tulee tienata
meidan konseptilla.

Brandi tuottaa lisaarvoa, mutta brandityo vie aikaa ja on kallista.
Harkittava, voidaanko hyodyntaa brandihierarkiaa (eurooppalanen tai
suomalainen peruna) eduksi.

Pitkaaikaiset asiakkuudet lisaavat ennustettavuutta ja luotettavuutta
kansainvaliseen myyntiin. Lisaksi tuovat joustavuutta hankalissa
tilanteissa.

Tulee taata riittavat volyymit ja osata maaritella hinta oikein.
Esimerkiksi tuottajaorganisaatiot ovat oivallinen tyokalu.
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Miksi myynti on keskeinen kysymys?

Myynnin ja myynnin,
kuten myyjan ja myyjan
valilla on merkittavaa eroa.
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